Data Design System ASA - Forste halvar 2006

Data Design System (DDS) utvikler og markedsforer data baserte prosjekterings- og
planleggingsverktgy til byggebransjens profesjonelle planleggere. Hovedproduktene markedsfgres
som ElektroPartner, VVSPartner og HusPartner og disse produktene har oppn8dd en dominerende
posisjon i flere markedsnisjer i b8de inn- og utland. Produktenes primaere konkurransefortrinn er 1)
hoy grad av fagintelligens, 2) multidisiplineer integrasjon og 3) brukervennlig automatikk. Selskapet
har egne salgskontorer i Norge, Tyskland, @sterrike og England. I tillegg er det opprettet forhandlere i
Storbritannia, Sveits, Sverige og Tsjekkia. Besgksadresse: @ksnevad Neeringspark, 4353 Klepp St.
Telefon: 51788900 Fax: 51788901 Internettadresse: http://www.dds.no/

Resultatregnskap per 30.06 2006 KONSERN

(Alle tall i kr 1000) 30.06 2006 30.06 2005 2005
Salgsinntekter 26 234 24 125 35421
Avgrenset forhandsfakturert - 6689 - 6361

Sum driftsinntekter 19 545 17 764 35421
Vareforbruk 1358 967 3289
Lgnn og sosiale kostnader 11 009 10 998 23 299
Andre driftskostnader 5379 4 474 6714
Avskrivninger 669 554 1098
Sum driftskostnader 18 415 16 993 34 400
Driftsresultat 1130 771 1021
Finansinntekter 150 429 527
Ordinaert resultat fgr skattekostnad 1280 1200 1548

Resultatutvikling fgrste halvar 2006

Data Design System ASA, inklusive datterselskapene DDS Building Innovation AS, DDS GmbH i
Tyskland og DDS UK Ltd i England, hadde per 30.06 2006 utfakturert kr 26.234'. Av denne
omsetningen er kr 6.689’ avgrenset i resultatregnskapet som forskuddsfakturerte vedlikeholdsavtaler.

Inntektsfort omsetning i drets 6 forste maneder er kr 19.545’ sammenlignet med kr 17.764’ etter
samme periode i fjor.

Kostnadene i perioden er kr 18.415" sammenlignet med kr 16.993' i fjor. @kningen i kostnader skyldes
primaert et hgyere aktivitetsnivd knyttet til markedsaktiviteter.

Resultat fgr skatt viser kr 1.280’.

Utsiktene videre fremover
Aktivitetsnivet i byggebransjen i Norge er hgyt, og dette regner selskapet med & kunne utnytte godt
ogsa i andre halvar.

Av omsetningen i fgrste halvr stammer 50% fra Tyskland. Signalene fra markedet blir stadig mer
positive, og det virker som optimismen er pd vei tilbake ogsd i den Tyske byggesektoren. Selskapet er
i god posisjon til & kunne utnytte et voksende marked.

Det er grunn til & se optimistisk pa fremtiden.

Klepp 29. september 2006



